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UN OUTIL DE RECHERCHE POUR
VOS ACHATS, VOS ÉCHANGES
ET VOS VENTES

Même si la boutique cgb.fr n’est pas
prévue pour cela, elle peut vous être utile
de bien d’autres façons grâce à son
volume et à ses outils de recherche

- on vous propose une pièce ou un billet.
Combien payer ? Est-ce vraiment rare ?
Allez chercher dans les boutiques ! Si nous
l’avons, vous aurez une idée de ce que
nous l’évaluons, vous verrez la photo de
notre exemplaire, vous pourrez comparer
et vous faire votre idée.
- vous avez une ou des monnaies à vendre et
les mêmes questions. Même réponses ! Si la
pièce a un minimum d’intérêt (au moins une
cinquantaine d’euros) - et que nous ne
l’avons pas déjà à vendre - n’hésitez pas à
nous contacter par e-mail avec une photo,
par courrier recommandé en envoyant la
monnaie ou, mieux, en nous rendant visite
pour une offre au comptant ou
éventuellement une mise en dépôt en
boutique. Si nous l’acceptons, votre monnaie
y sera présentée rapidement, avec une photo

LA e-BOUTIQUE WWW.CGB.FR ?
BIEN PLUS QU’UNE BOUTIQUE !

QUI CONTACTER POUR QUOI ?
Romaines : schmitt@cgb.fr , nicolas@cgb.fr
Gauloises :  samuel@cgb.fr
Royales : clairand@cgb.fr
Étrangères avant la Révolution : clairand@cgb.fr
Révolution : clairand@cgb.fr
Colonies : laurent3@cgb.fr , samuel@cgb.fr
FRANC : stephane@cgb.fr , joel@cgb.fr , prieur@cgb.fr
Euro : marielle@cgb.fr
Livres d’occasion : laurent3@cgb.fr , schmitt@cgb.fr , clairand@cgb.fr
Étrangères : laurent3@cgb.fr , stephane@cgb.fr

qualité Éric Prignac, à un prix convenu
ensemble (commission 20% plus TVA).
Chaque fois qu’une série de monnaies est
intégrée dans la boutique, nous prévenons,
avec un lien spécial uniquement sur les
nouveautés, tous les inscrits à nos listes de
diffusion spécialisées qui vont donc voir
votre ou vos monnaies.
Nous avons de nombreux inscrits sur ces
listes de diffusion « alerte avancée », tant
parmi les francophones que parmi les
anglophones, ce qui explique pourquoi la
boutique cgb.fr fonctionne bien.
Certes, rien n’est parfait et même nos VSO
ne réalisent que 80% de vente ; la mode,
l’humeur, les vacances un prix un peu trop
élevé, mille et une raisons peuvent retarder
la vente de votre monnaie. Mais nous
aurons tout fait pour la vendre, et ce dans
les meilleures conditions.
Il restera à espérer qu’elle se vende très vite
mais rien ne vous empêche de décider de
nous la vendre à l’amiable ou de la récupérer
quand vous le souhaitez (frais fixes de retrait
20 €), les règlements se font au début du
mois suivant le mois de vente, les déposants
reçoivent chaque mois un état de leurs
dépôts par courrier.

Le plus intéressant pour un vendeur, dans
le dépôt en boutique cgb.fr, est qu’il peut
montrer sa monnaie à des amis, à des
amateurs intéressés, de n’importe quel
poste internet, sans nécessairement leur
dire à qui elle appartient en réalité !

Je sais, ce n’est pas très fair play comme
méthode... mais un praticien de cette
technique m’a expliqué qu’il en avait
tellement assez de supporter des
discussions de marchands de tapis (les
acheteurs discutant toujours ses prix d’une
manière totalement injustifiée) qu’il
préférait payer 20% de commission et
éviter de perdre son temps. De plus, dans
les ventes en direct, il se trouvait
régulièrement obligé de faire 20% de
réduction à son client «direct» pour en finir
avec les discussions de prix.

De plus, la monnaie bénéficie de la
crédibilité et de la garantie de cgb.fr, aucun
risque de ne pas être payé ni de voir la
monnaie perdue dans l’envoi au client
(c’est la responsabilité de cgb qui couvre
la monnaie dès qu’elle est en dépôt), ni
surtout de perdre du temps à décrire
exactement, à photographier correctement,
à répondre aux demandes d’information, à
gérer les chicanes sur le prix de vente...

À vous de jouer !

Michel PRIEUR

http://www.numishop.eu/
mailto:schmitt@cgb.fr
mailto:nicolas@cgb.fr
mailto:samuel@cgb.fr
mailto:clairand@cgb.fr
mailto:clairand@cgb.fr
mailto:clairand@cgb.fr
mailto:laurent3@cgb.fr
mailto:samuel@cgb.fr
mailto:stephane@cgb.fr
mailto:joel@cgb.fr
mailto:prieur@cgb.fr
mailto:marielle@cgb.fr
mailto:laurent3@cgb.fr
mailto:schmitt@cgb.fr
mailto:clairand@cgb.fr
mailto:laurent3@cgb.fr
mailto:stephane@cgb.fr
http://www.cgb.fr/bn/bn024/images/diffusion.jpg
mailto:prieur@cgb.fr
http://www.delcampe.net/fairs_calendar.php?language=F
http://www.delcampe.net/fairs_calendar.php?language=F
http://www.delcampe.net/fairs_calendar.php?language=F

